THINK. BETTER. BUSINESS.

TN T
XV ICTec Group

DAS ERGEBNIS ZAHLT

er Einkauf hilft Kosten sparen und tragt damit
nicht unerheblich zum Gesamtergebnis eines
Unternehmens bei.

DIE KOSTEN SENKEN

e Vergleichsmdglichkeiten im System,

¢ einfache Erstellung der Bestellpapiere,
» Uberwachung des Bestellvorganges,

* Wareneingang mit SOLL-/IST-Vergleich
e Preispflege

* Enge Zusammenarbeit mit demVerkauf

-

PRODUKT-INFORMATIONS-MANAGEMENT (PIM)

mZusammenspiel mitdem Produkt-Informations-Ma-nagementkonnen sehrgrofe Sortimente
verarbeitet werden. Das PIM kann fiir Ihren Onlinehandel genauso wichtig sein wie fiir Ihren
Filialhandel. Ihre Lager- und/oder Produktionskosten werden reduziert und optimiert.
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Mit pio ERP bilden wir alle Anforderungen der digitalen Arbeitswelt ab. Lang-
jahrige Erfahrung sowie ein kontinuierlicher intensiver Dialog mit Anwendern,
Marktbegleitern und Universitédten sorgen dafiir, dass nie dagewesene
Freiheitsgrade jetzt und in der Zukunft fiir alle Beteiligten erfiillt werden.

Ob die zentrale Verwaltung aller Kommunikationsdaten, die Steuerung aller
Service- und Support-Prozesse, die automatische Erstellung und Verteilung
wichtiger Kennzahlen, Logistikldsungen, Managementsysteme oder E-Com-
merce: pio ERP ist vielschichtig einsetzbar und perfekt fiir mittelsténdische
Strukturen geeignet.
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DIE VERWALTUNG

hre Lieferbereitschaft entscheidet tiber Ihren Verkaufserfolg! Deshalb muss eine Bestellung iberwacht

werden. Wenn notig, sollte gehandelt werden, bevor Sie nicht mehr lieferfédhig sind. Es sollte nicht erst

bei Kundenbe-schwerden reagiert werden. Die Mahnung und Erinne-rung an lhren Lieferanten hat auch
Einfluss auf die Lieferantenbewertung lhres Hauses. Die entsprechenden Informationen werden dem
Einkauf durch das System bereitgestellt.

DIE BEAUSKUNFTUNG

Mit der Belegverwaltung und der Statusverwaltung wird eine liickenlose
Beauskunftung gewdhrleistet. Es ist notwendig, die Informationen standig zu
aktualisieren.
DadurcherhdltderEinkaufdieaktuellstenInformationeniiberTendenzen sowohl
bei der Beschaffung als auch beim Absatz. Er benétigt diese Informationen, um
eine optimale Disposition gewdhrleisten zu kénnen. Absatzzahlen und Trends
ausderStatistik, aktuelle Lagerbewegungenundlaufende Bestellungen ergeben
genau den Informations-Mix, der die richtige Entscheidung erleichtern hilft.

WEITERE MOGLICHKEITEN

Streckenbestellungen und Cross-Docking-Prozesse
sind genau so moglich, wie die Bevorratung des
eigenen Lagers. Ein automatisiertes und bedarfs-
orientiertes Mahnen verhindert Verzug . Ein zuge-
horiges Dokumentenmanagement integriert lhre
Auftrags- und Lieferunterlagen oder Mahnungen
in lhr ERP-System. Durch die enge Verzahnung mit
Ihrem Vertrieb sind Preisanfragen jederzeit moglich.
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